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PowerPoint — Diffuser sa prA©sentation
Description

Une fois que vous avez conA8u une prA©sentation captivante et percutante, il est essentiel de maA®triser I'art
de la diffuser efficacement A votre public. Que vous fassiez une prA©sentation en personne, en ligne ou que
vous souhaitiez partager votre diaporama en ligne, ce cours vous fournira les techniques et stratA©gies
essentielles pour transmettre votre message avec confiance.

Prix de l'inscription en PrA©sentiel (CHF)
400

Prix de I'inscription en Virtuel (CHF)

375

Contenu du cours

Module 1 : Menu Fichier (mode Backstage)

GAGCrer les options da??impression

ReconnaA®tre les diffACrents formats de fichier PowerPoint
Personnaliser la??affichage

Personnaliser [a??enregistrement automatique

ConnaA®tre les outils de protection

Module 2 : Diaporama

e MaA®triser les diffA©rents modes de prA©sentation (mode Diaporama, PrA©sentateur, Lecture)
e CrA®er une prAG©sentation A exA©cution automatique
e CrA©er et gA©rer des diaporamas personnalisA©s

Module 3 : Modes de diffusion

Diffuser un diaporama en boucle

Diffuser une prA©sentation en ligne

GAGCrer les diffA©rents modes de compatibilitA©

Fusionner et comparer des prA©sentations

MaA®triser [a??ensemble des options de prA©sentation (zoom, simulation pointeur laser, annotation)

Lab / Exercices

« Des exercices de pratique seront proposA©s A la fin de chaque module
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Documentation
e Support de cours numA@rique inclus
Profils des participants
e Personne ayant A diffuser une prA©sentation PowerPoint
Connaissances PrA©alables
e Savoir crA©er une prA©@sentation PowerPoint
Objectifs

e GAO©rer le menu Fichier
e GAOCrer les diaporamas
e GAGrer les modes de diffusion

Niveau

AvancA©

DurA®©e (Nombre de Jours)
0.5

Reference

MOP-22
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